
Fortroligt netværk for faglig refleksion, mod 

og ærlig sparring 

Salg og Markedsføring 

Et netværk for soloselvstændige eller dig, der har 

brug for nogen at vende idéer og udfordringer i 

forretningen med. 

Vi hjælper med at skabe resultater og gøre det nemt 

at forstå og arbejde med salg og markedsføring. 

Det du kan forvente: 

Et trygt rum med max. 8 deltagere. 

Fokus på refleksion frem for løsninger. 

Holde fast i din drøm og ikke fikses. 

Nysgerrige spørgsmål og ingen løsninger. 

10–15 minutters taletid pr. deltager til at dele samt 5 

minutter til spørgsmål. 

Mulighed for at forpligte dig på næste skridt i et 

støttende miljø. 

Det du kan forvente: 

På vores møder deler vi erfaringer og tager fat i de 

udfordringer, deltagerne møder i hverdagen. 

Sammen finder vi løsninger og nye veje til at skabe 

vækst. 

Vi sørger for, at alle hele tiden bliver klogere på den 

nyeste viden – og hvordan man kan tiltrække de 

rigtige kunder på en effektiv og budgetvenlig måde. 

Næste møde: 

Personlig branding og markedsføring på Google 

samt Facebook. 

Mødeinterval: 

Hver 14. dag. 

Mødeinterval: 

Én gang om måneden. 

Antal deltagere: 

Max. 8 deltagere. 

Antal deltagere: 

Max. 14 deltagere. 

Tovholder: 

Tanja Tofthøj  

tanjatofthoj@gmail.com 

Tanja starter som tovholder med rammesætning, 

lokaler og forplejning. Senere går rollen på skift 

blandt deltagerne. 

Tovholder: 

Tobias Høier Jensen info@dreamfour.dk 

Telefon 91552940 
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