
At gøre
tankelæsning
til forretning
Hvordan bygger man en forretning på
noget, der ikke burde kunne lade sig gøre?
Marco Thomsen tager dig med på rejsen
fra hobby til levevej. 

Netværket for iværksættere og solo-selvstændige
mødes onsdag den 17. juni kl. 17.00 - 19.30, hvor vi
skal have en hyggelig aften med spændende besøg af
tankelæser Marco Thomsen - og god tid til netværk.



Netværk for iværksættere
& solo-selvstændige

Få mere at vide om Netværket for
iværksættere & solo-selvstændige
hos

Erhvervskonsulent  Vivi Johansen
Telefon: 5588 5219
E-mail: vsmaje@naestvederhverv.dk

Tanker er private. Alligevel findes der folk som
arbejder professionelt med at aflæse dem. Men
hvordan bygger man egentlig en forretning på
noget der ikke burde kunne lade sig gøre?

Næstved Erhverv står bag et lokalt netværk for
iværksættere og solo-selvstændige.

Netværket mødes en gang om måneden i Næstved
Erhvervshus på Farimagsvej 65. 

Det er ikke et netværk, som kræver medlemskab og
det er gratis at deltage - men du skal tilmelde dig til
hvert arrangement, så vi ved, hvor mange der
kommer.

Onsdag den 17. juni kl. 17.00 - 19.30 mødes vi og
ønsker hinanden god sommer. Foruden at hygge os
og spise god mad, skal vi opleve illusionist Marco
Thomsen. 

Marco vil give et indblik i hans rejse fra hobby til
levevej, samt de overvejelser og valg, der følger med,
når man opererer i en utraditionel branche.
Oplægget fokuserer på:

Hvordan udfordringer blev vendt til fordele.
Hvordan en niche blev skabt.
Og hvordan forståelsen af menneskelig adfærd
kan bruges aktivt i forretning og relationer.

Undervejs vil hans pointer ikke kun blive forklaret -
de vil blive demonstreret live.

Tilmeld dig her:
https://www.naestvederhverv.dk/arrangementer/

https://www.naestvederhverv.dk/arrangementer/netvaerk-for-ivaerksaettere-solo-selvstaendige-november-2025/
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