Forretningsudvikling med
fokus pd unikke idéer

Fortroligt netveerk for
faglig refleksion, mod og
eerlig sparring

Salg og Markedsfering

En gruppe der hjeelper
iveerkseettere og
soloselvstaendige med at holde
fast i deres unikke
forretningsidéer i stedet for at
falde tilbage i samme spor som
alle andre. Tovholder vil statte
deltagernei at fastholde deres
oprindelige vision og skabe
noget anderledes.

Tankerne og formal bag
gruppen:

Du far sparring pa:

At skabe balance, stabil
gkonomisk udvikling og vaekst.

At fastholde den unikke
forretnings idé.

At finde ind til det potentielle
marked og fokuskunderne til
dine produkter.

At f& sparring omkring salg og
de veerdier du skaber hos
kunderne.

Erfaringsudveksling og ideer fra
ovrige deltager i gruppen.

Mgdeinterval:

Hver 3. uge, sa der skabes
fortrolighed til hinanden og en
abenhed for de udfordringer
som man har omkring udvikling
og vaekst.

Antal deltagere:

Min. 6 og max. 10 deltagere.

Tovholder:

Peter Dam

peter@ezense.biz
TIf. 22 16 40 46

Et netveerk for
soloselvsteendige eller dig, der
har brug for nogen at vende
idéer og udfordringer i
forretningen med.

Det du kan forvente:

Et trygt rum med max. 8
deltagere.

Fokus pa refleksion frem for
lgsninger.

Holde fast i din drem og ikke
fikses.

Nysgerrige spargsmal og ingen
lgsninger.

10-15 minutters taletid pr.
deltager til at dele samt 5
minutter til spargsmal.

Mulighed for at forpligte dig pa
naeste skridt i et stegttende
miljg.

Madeinterval:

Hver 14. dag.

Antal deltagere:

Max. 8 deltagere.

Tovholder:

Tanja Tofthgj
tanjatofthoj@gmail.com
Tanja starter som tovholder

med rammeseetning, lokaler og
forplejning. Senere gar rollen
pa skift blandt deltagerne.

Vi hjeelper med at skabe
resultater og gere det nemt at
forstd og arbejde med salg og
markedsfaring,

Det du kan forvente:

Pa vores mader deler vi
erfaringer og tager fat i de
udfordringer, deltagerne
meder i hverdagen. Sammen
finder vi lasninger og nye veje
til at skabe veekst.

Vi sgrger for, at alle hele tiden
bliver klogere pa den nyeste
viden - og hvordan man kan
tiltreekke de rigtige kunder pa
en effektiv og budgetvenlig
made.

Nasste made:

Personlig branding og
markedsfaring pa Google samt
Facebook.

Mgdeinterval:

En gang om méaneden.

Antal deltagere:

Max. 14 deltagere.

Tovholder:

Tobias Haier Jensen
info@dreamfour.dk
Telefon 91552940
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